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Bain & Company is the management consulting firm that the world's business leaders come to when they want 
results.  
Bain advises clients on strategy, operations, technology, organization, private equity and mergers and 
acquisition, developing practical insights that clients act on and transferring skills that make change 
stick. Founded in 1973, Bain has 53 offices in 34 countries, and its deep expertise and client roster cross every 
industry and economic sector. Our clients have outperformed the stock market 4 to 1. 
What sets us apart 
We believe a consulting firm should be more than an adviser. So we put ourselves in our client's shoes, selling 
outcomes, not projects. We align our incentives with our clients' by linking our fees to their results and collaborate 
to unlock the full potential of their business. Our Results Delivery® process builds our clients' capabilities, and our 
True North values mean we do the right thing for our clients, people and communities – always. 

Bain & Company è la società di consulenza a cui si rivolgono aziende italiane e 
internazionali, quando vogliono ottenere risultati migliori. 
Bain fornisce consulenza ai clienti su strategia, operations, tecnologia, 
organizzazione, private equity , fusioni ed acquisizioni, sviluppando soluzioni 
pragmatiche e personalizzate che permettano ai clienti di prendere decisioni 
efficaci sempre assicurando un trasferimento di competenze e know-how per 
rendere il cambiamento duraturo nel tempo. Fondata nel 1973, Bain ha 53 uffici in 
34 paesi del mondo; le sue profonde competenze e la lista di aziende clienti, 
attraversano ogni settore industriale ed economico. I clienti di Bain hanno ottenuto 
le migliori prestazioni di mercato in un rapporto di 4 a 1. 
Cosa distingue Bain 
Bain crede che una società di consulenza debba essere più di un semplice adviser. 
L’approccio è quindi quello di mettersi dalla parte del cliente, fornirgli risultati 
sostenibili e misurabili nel tempo e non semplici report. Ecco perché da anni la 
politica di Bain è quella di legare i propri compensi ai risultati ottenuti, 
collaborando con il cliente per sbloccare appieno il potenziale del suo business, 
applicando il processo di Results Delivery® e i valori che il “True North”, simbolo di 
Bain, rappresenta e accompagnando sempre le scelte verso le decisioni migliori. 


